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Infografía



45.000 personas 
registradas 

117 países. 





El Salon Principal: +50K personas!



 

5.000 ponentes de

450 compañías 



CEOs de Oracle, Dell, 
EMC, etc

Este es Thomas Kurian
(el hombre 19 mejor pagado 
de USA)

Cabeza de Desarrollo – 
Debajo de Larry



Instalaciones Físicas

 1.050 pantallas LCD
 250 puntos de acceso WiFi 
 7 kilómetros de cable de 

electricidad desplegado
483 km  de cable internet y teléfono.

3.285 km para iluminación y sonido. 



Para la Ciudad

 100 millones de dólares se 
han quedado en la ciudad de 
San Francisco 

  74.000 noches de hotel 
vendidas 





Que puso la ciudadQue puso la ciudad

13 líneas de bus cambiaron 
itinerario

– Una avenida de 4 carriles 
cerrada por una semana

– +Dos calles mas de 2 
carriles --en el centro.
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Estrategia de Oracle

1)El mejor producto 
del mercado en cada 

nivel del stack
2)Y Luego... Integración 

vertical.



Otros Principios

 Abierto
 Desempeño Extremo
 Sistema arquitecturado completo.

• No complejidad de integración
• No preocupación por integraciones futuras
• Menos propension a errores

 Menos costo para cliente

• Se prueba integrado
 Mas valor agregado para el cliente.



Arquitectura básica:  Cliente Escoje

(1)On-Premises – es sitio de 
cliente

(2)Cloud Privado
(3)Cloud Público
(4)Híbrido



Porque es proveedor unico de SaaS 
(Entre los grandes):  

 Porque tiene el mismo código 
 Ya sea en 

 SaaS o 
 OnPremises.

 Se diseñó así y se construyó con 
herramientas estándares
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Como lleva a cabo esta Innovacion

 US$ 4B en Investigación 
& Desarrollo por año

 US$ 32B en Efectivo para 
comprar innovación.



En Perspectiva los 4B anuales

 714 millones menos que las 
inversiones del gobierno del 
Ecuador en el 2012 (4.714).

 622m menos que las importaciones de 
consumo proyectadas para el 2012 
(4.622).



En Perspectiva  32B

Es 8B mas que 
todo el 
presupuesto de 
Ecuador para 
2012.



Agenda

  Infografía
 Estrategia de Oracle como Compañía
 Con que ejecutan la estrategia
 Tipos de Anuncios hechos
 Resumen de los anuncios del 2010
 Resumen de los anuncios del 2011
 redPartner – porque elegirnos.
 Resumen y Conclusiones





 Dos tipos de anuncios

Productos 
Integrados

Mejores productos 
en cada nivel del 
Stack
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Qué se hizo?



Qué se hizo?



Crecimiento de Oracle

Gracias a Ustedes!!

FY10:  27B
FY11:  36B

33% de Crecimiento!!
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Resumen de 2011



Sistemas Integrados

 DBAppliance
 Exadata v3.











Resumen de 2011



Sistemas Integrados

 Exalytic



Maquina Especializada en BI



Ventajas de la Ingeniería Completa



Resultados Superan 10x





Sistemas Integrados



Menos partes, Mas integrado



El Secreto de Exalogic



El Secreto de Exadata









Lo Nuevo!



1 Billon mas de Internautas!!  15 Billones de aparatos!!





Big Data is comming



Esto es Big Data



Manejar la data de Big Data tiene un alto retorno a la Inversión







Sistemas Integrados

SuperCluster











Sistemas Integrados

 DBAppliance
 Exadata v3.
 Exalytic
 Exalogic
 Oracle Big Data Appliance
 SuperCluster  --  5X faster





Objetivos (mantra) de los Sistemas 
Integrados.

(1)10x en Performance
(2)10x en Value 



10x Value

 Administración integrada
 Eliminar el testing que tiene 

que hacer el cliente
 Aumentar Confiabilidad 

(Reliability) 
 Aumentar habilidad para 

integrar lo existente.



Lo único de Oracle

La unica compañía que 
tiene todo el stack.

Un solo equipo de 
ingeniería (liderado por Larry 
Ellison).



Porque la única

El resto:  Son diferentes compañías las que hacen cada componente:
 Storage

 Memorias

 Procesadores  

 Servidores

 S.O.

 Virtualizaciones

 DB

 Application Server

 Apps.

Oracle lo hace todo (casi).  Es la unica que lo puede y 
quiere hacerlo.





 Ejemplos de Logros de esta ingeniería

 24x7 testing
 Mejoras en Virtualizacion
 Mejoras en SO.
 Mejoras en Storage



Resumen: Sistemas Integrados

5 Especializados
 DBAppliance
 Exadata v3.
 Oracle Big Data 

Appliance
 Exalytic
 Exalogic

1 Propósito General

 SuperCluster  --  5X 
faster –General 
Purpose.



  

Productos de 
Stack





t
T4 es 2.4 veces mas rapido que IBM Power 7.





































Java 7

JavaFX tanto en un iPad como en un Samsung Galaxy sobre 
Android. 

HTML5 para llevar Java a los dispositivos sobre plataforma 
iOS. 

JavaFX, que será open source, 

consolidar su plataforma Java ME (Micro Edition), utilizada 
para la integración de lenguaje Java en móviles, con Java 
SE (Stardard Edition) 







Entreprise Manager 12c

 3 años de desarrollo.
 +200 funciones adicionales
 500+ enhancements



Entreprise Manager 12c



Entreprise Manager 12c



Entreprise Manager 12c





Primavera

















Fusion Apps
 5 años de desarrollo
 SaaS o OnPremises o hibrido
 Hecha en Java (todas las otras ofertas SaaS no están en 

lenguajes estandares sino propietarios)

 iPad ready.
 BI embebido
 Web 2.0 embebido
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¿ Porque trabajar con redPartner ?



redPartner S.A.

Fabrica y Distribuye software empresarial, y 
ofrece a sus más de 700 clientes, servicios de 
consultoría, capacitación en IT y soporte 
técnico 24x7.

redPartner ha crecido 400% en los últimos 4 años y tiene oficinas en
Quito, Guayaquil y Lima.  redPartner tiene certificación ISO 9001:2008.  



Nuestros Clientes !!!

1) Nuestra razón de existir



Único Partner en 
Ecuador y Colombia 
con Membresía 
Platinum.

2) Nivel de Especialización



2) Nivel de Especialización



CINCO  - 5
Especializaciones: 

1.  Database 11g, 

2.  Real Application Cluster (RAC), 

3.  Seguridad, 

4.  Performance Tuning, 

5.  Business Intelligence.

2) Nivel de Especialización



2) Nivel de Especialización



2) Nivel de Especialización



2) Nivel de Especialización



2) Nivel de Especialización

BeAnalytic



Altos niveles de 
madurez de nuestros 
ejecutivos. 

 (7 Gerentes son ex-gerentes de Oracle).

– No le vendemos lo que no es

– No le cobramos mas

– Buena Arquitectura

2) Nivel de Especialización



Altos niveles de madurez profesional y de alta 
especializacion de nuestros consultores 

--  Masters of Science

--  Único Oracle Certified Master de Hispanoamérica

--  Varios OCPs

-- Certificados en nuestras especializaciones y las que estamos en 
proceso.

2) Nivel de Especialización



 Platinum Partners 

 Cinco (5) especializaciones 

 Experiencia de +20 años:  Gerencia con altos niveles de 
madurez

 Expertos certificados por Oracle Corporation

2) Nivel de Especialización 
--Resumen



 Certificados en ISO 9001 – 9008 – 4to año.

 En proceso de certificación CMMI.

 Mejores prácticas y metodologías probadas aplicadas en todos 
nuestros productos y servicios.

3) Calidad en nuestros productos 
y servicios.



 Las relaciones con nuestros clientes son a largo plazo.

 El éxito de nuestros clientes es nuestro éxito.

 Nos interesa vender soluciones, no productos.

4) Compromiso como Compañía



 15 años en el mercado.

 Mas de 700 clientes.

 Grupo empresarial (Be Analytic, rP Ecuador, rP Perú, Eserv, 
HeinsohnTech).

 El mayor partner de Ecuador en ventas de Tech en FY09, 
FY10, FY11 -- por tercer año consecutivo.  

 Y el mayor de la region Andina FY09, FY10 y el de mayor 
numero de clientes de Colombia y Ecuador en FY11

5) Trayectoria en el mercado



  Software de Alta Tecnologia

 Dbtwice  -- Como Dataguard pero para SE y SE1

 Audit Visor  -- Como Audit Vault pero para SE y SE1.

 Security Health Check  -- Software para foto de estado de 
cumplimiento de seguridad segun estandares 
internacionales

 Colaborative Forecasting – Forecast de ventas de grupos

Fabricamos Software



 Servicios de Soporte: 

 Full Technical Service DBA (Nosotros somos el DBA), 

• tiene componentes como Dba remote, 911 Dba, Dba Admin, 
entre otros).

 DBA Specialist (Paquete  de horas )

 Servicios Especializados: 

 Database Health Check

 Security Health Check

 Migration Pack 

 Impact Tuning (Tecnología y PL/SQL)

Nuestros Servicios y productos



 Servicios de Consultoría:

 Automatización de Procesos.

 Seguridad

 IT Architecture Study

 Gobierno de IT

 Business Intelligence

 Alta disponibilidad

Nuestros Servicios y productos
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Conclusiones

Crecimiento de Oracle 
+33% (fy10-fy11)



Conclusiones

5 Primeras maquinas 
especializadas



Conclusiones

Oracle es la unica 
compañia que ofrece 
soluciones integradas 

completas



Conclusiones

Tecnolgia desarrollada 
para productos del 

Stack



Conclusiones

RedPartner esta para 
servirlos y servirlos 

bien



Para mayor información o compras por favor 
contáctenos:

contacto@red-partner.com

(2) 600-7777
(2) 254-1000


